B Vorgehensweise
Branche: Konsumguter = Erstellung der Leistungsanforderungen |
. . . - o
- Kunde: Osnabriick (NRW) fiir Abwicklung der nationalen und 12,6 %
internationalen Transporte
= Budget: 2,00 Mio. €

M Ergebnisse

A

= Durchfiihrung Ausschreibungs-prozess -9,7%

82 = Gewachsene Strukturen, jahrliche, in einem Zeitfenster von 6 Wochen
: sporadische Preisrunden

= Anfrage bei 8 Spediteuren (Stlickgut
und Ladungsverkehre national und
International)

-6,3 %

= eingeschrankter Bieterkreis fur Stickgut

= hohe Forderungen Bestands-
dienstleister fiir neues Geschaftsjahr

= Angebotsauswertung und
Hochrechnung der Kosteneinsparungen

= Verhandlung von 2 Spediteuren (u.a.
Bestands-Partner)

i

LTL/FTL  Stiickgut Total

= Abstimmung vertraglicher Inhalte mit

_ _ Umstellung auf 2-Spediteurs-Konzept
neuen Transportdienstleister

(statt 4 Partner)




Beratungsangebot Potenzialanalyse Frachtkostenoptimierung

Daten-Check

Analyse von Sendungsstrukturen und Tarifen, Prufung von Blindelungsmaoglichkeiten

Rechnungsprufung
Aufdeckung von Abrechnungsfehlern und Mehrausgaben

Benchmark
Abgleich mit aktuellen Marktkonditionen fur eine ausgewahlte Anzahl an Relationen

Ergebnis

Transparente Darstellung von moglichen Einsparpotentialen

. . . Kontakt
7 bis 16 % Einsparpotentiale durch » |
. . Logistikberater Timo Koch
Frachtkostenoptimierung Tel. 030 - 56553370
Ich steuere lhre Frachtausschreibung zum Kostenerfolg. Mail: anfrage@qclo.de

Direkt, unabhangig, erfahren.
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